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１５名
（定員になり次第締め切らせていただきますのでご了承下さい）

定定定定 員員員員

会会会会 場場場場
アルファヴォイスコンサルティング㈱ セミナールーム
〒102-0074 東京都千代田区九段南4-7-10 九段藤山ビル３Ｆ

おおおお問合問合問合問合せせせせ 川田（カワタ） 登尾（ノボリオ） まで

アルファヴォイス流アルファヴォイス流

新たな社員の採用は貴重な費用を要する先行投資であ
り、一日も早く即戦力として現場で活躍できる人材に育
成する事が、企業にとって大きな課題と言えるでしょう。
当社では、即実践即実践即実践即実践にににに役立役立役立役立つつつつ新営業新営業新営業新営業マンマンマンマン向向向向けのけのけのけの特別公開特別公開特別公開特別公開
セミナーセミナーセミナーセミナーを開催します。 具体的行動レベルのスキルと
営業に必要な知識のポイントをお教えします。
営業社員営業社員営業社員営業社員がががが育育育育つかつかつかつか否否否否かはかはかはかは、、、、基礎基礎基礎基礎をををを体得体得体得体得しているかどうしているかどうしているかどうしているかどう
かがかがかがかが重要重要重要重要ですですですです！！！！！！！！
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年２０１１２０１１２０１１２０１１

１１１１１１１１････１２１２１２１２････１３１３１３１３
（水） （木） （金）

５５５５ 月月月月

『過去に新卒者を採用したが育成できなかった』

『すぐに退職してしまう』

『営業マンとして具体的に何を教えたら良いかわからない』

『教育したいが、忙しくて時間がない』

工事担当・他部署より異動の方工事担当・他部署より異動の方
初めて営業する方もＯＫ！是非ご参加ください初めて営業する方もＯＫ！是非ご参加ください

セミナー Point

セミナー テーマ

すぐ使える、実践マニュアル・商談ツール付

実践の現場を想定した、ロールプレイ訓練

即日実践が可能で、行動がすぐに結果に結び付く

同業の仲間達との情報交換によるコミュニティ造り

商談客が見つかる、効果的なお客様探し方法

売れる営業マン像とは

アポイント獲得率３０％の面談方法

営業マンとしての“話し方”と“聴き方”

土地活用に必要な税金の実践知識
※具体的カリキュラムは
お問い合わせください。

費費費費 用用用用 円（税込）／人
※能開助成金対象セミナーにできます

2. WEB
各種、申込みフォームよりお申込みください

http：www.alpha-vc.co.jp アルファヴォイス 検 索

倶M３

各種お申込みは FAX
裏面の必要項目をご記入のうえ、ご返信ください

スキルテキスト （マーケティング・営業プロセス）１

知識テキスト （税金基礎知識）２

コミュニケーションスキルテキスト３

アプローチツール・商談ツール４
・訪問用、ポスティング用チラシ
・市場環境調査報告書、基本企画書

新人営業新人営業新人営業新人営業マンのマンのマンのマンの育成育成育成育成にはにはにはには、、、、上司上司上司上司やややや管理者管理者管理者管理者とのコミュニケーションがとのコミュニケーションがとのコミュニケーションがとのコミュニケーションが不不不不
可欠可欠可欠可欠ですですですです。。。。 具体的行動レベルの指示を行い、目標を一致させるため
には、まず、営業の原理原則についてベクトルを合わせなければなりま
せん。 出張新人セミナーは、営業を取り巻く多くの方にご参加いただく
事で、よりセミナーの効果を高める事が可能となります。

アルファヴォイス流アルファヴォイス流

（土地活用版）
（戸建住宅版）

新人用教育営業テキスト セット

スキルテキスト （マーケティング・営業プロセス）１

展示場・見学会接客テキスト２

コミュニケーションスキルテキスト３

アプローチツール・商談ツール４
・訪問用、ポスティング用チラシ
・資金計画書、敷地環境調査報告書

（
土
地
活
用
版
）

（
戸
建
住
宅
版
）

円（税込）105,000105,000105,000105,000各版

※各コース上限１５名まで参加できます

※詳しくはご相談ください

１日１日 コースコース

※組合員又は組合に加盟すると実質費用負担は半分になります

新人教育と育成方法の内容、管理者として同じ立場・ポジションでセミナーを
体験できます

２日２日 コースコース

費 用 円（税込・交通費、宿泊費別）

費 用 円（税込・交通費別）

アルファヴォイスコンサルティング㈱
おおおお問合問合問合問合せせせせ 登尾（ノボリオ） 川田（カワタ） まで

～テキストを活用した～テキストを活用した 開催します～開催します～出張新人セミナー出張新人セミナー



各種お申込書

参加者お名前・役職 （複数人の場合はお名前を全員分ご記入ください）

ご希望に☑を入れてください

新人用教育営業テキスト セット 105,000円（税込）

営業ツール

※お申込み完了後、振込み口座をFAXまたはメールにてお知らせします

２０１１年 ５月 １１日（水）・１２日（木）・１３日（金）

『NEW営業マン ｽｷﾙ・知識研修』 90,000円（税込）／人

公開セミナー

※お申込み完了後、ご案内をFAXまたはメールにてお送りさせていただきます

参加人数

人

※能開助成金対象にしたい場合は別途ご相談ください

御社名 ご住所 〒

ご担当窓口

ＴＥＬ ＦＡＸ Ｅ-mail

出張新人セミナー ※別途ご相談後の上、詳細スケジュールを決めさせてください

期間限定特別出張セミナー

０３０３０３０３----５２１５５２１５５２１５５２１５----８７１７８７１７８７１７８７１７ＦＡＸ送付先ＦＡＸ送付先ＦＡＸ送付先ＦＡＸ送付先
倶M３

テキスト受取り方法

※ご入金が確認できましたらダウンロード用のパスワードを送付します。ダウンロード （弊社ＨＰより）

データ郵送 ※ご入金の確認後５営業日以内に送付します

150,000円（税込・交通費別）１日コース

２日コース 280,000円（税込・交通費・宿泊費別）
※能開助成金対象にしたい場合は別途ご相談ください


